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Roger Svahn

	Mål
	 MACROBUTTON NoMacro [Klicka här och skriv mål]

	Erfarenhet
	1990–1994
Arbor Skor
Stockholm

Försäljningschef

· Ökade den totala försäljningen från 50 mkr till 100 mkr.

· Fördubblade försäljningen per säljare från 5 mkr till 10 mkr.

· Introducerade nya produkter som ökade förtjänsten med 23 %.

	
	1985–1990
Fredriksson och Bardell
Stockholm

Distriktschef

· Ökade försäljningen från 25 mkr till 35 mkr.

· Var chef över 25 säljare i mellersta Sverige.

· Startade särskilda kurser för nyanställda för att öka förtjänsten.

	
	1980–1984
Fredriksson och Bardell
Umeå

Säljchef

· Utökade säljgruppen från 50 till 100 försäljare.

· Tredubblade vinsten på försäljningsavdelningen.

· Utökade försäljningsområdets täckning på marknaden.

	
	1975–1980
Kvickfors AB
Umeå

Säljare

· Ökade försäljningen i distriktet med 400 %.

· Erhöll företagets största säljbonus fyra år i rad.

· Utvecklade säljarutbildningen på företaget.

	Utbildning
	1971–1975
Universitetet
Stockholm

· Fil.kand. i företagsekonomi och datalogi 120 poäng.

· Studier i engelska, 20 poäng.

	Intressen
	Rotary, löpning, trädgårdsskötsel, snickeri, datorer.

	TIPS
	Markera den text som du vill ersätta och skriv sedan egen information.


